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开餐厅却不收顾客钱，这件事在泛泛人看来像是一场商业自裁，你知道已经。但守业者韩月却看到

其合理的位置。你吃饭，广告主付费，这家广告餐厅不光没有崩溃，还在猛烈的餐饮业另辟蹊径

，赚了上百万的成本。

 

 

 

 

 

2007年，好像许多守业者一样，郑州女孩韩月遭遇了自己人生的第一次守业衰落，与同窗一路协作

开的以面食为主的饭店由于资金题目面临停业。传奇中变新开。接上去的事情如何做呢？韩月首先

想到了给饭店打广告。其后经扣问同窗她才涌现，自己连广告费都掏不起。她滥觞挟恨那些媒体的

广告费用太高。同窗长叹一口吻说：“天下没有收费的午餐啊！你的餐厅假如收费，不用打广告也

会人潮涌动。传奇开服已经不赚钱了。”韩月苦笑了一下，猛然，一个大胆的想法被同窗的这句话

启发了。餐厅收费，复古传奇网页游戏。人潮涌动，这不也是一种很好的传播吗？自己的餐厅假如

和广告连合起来，不是很好的形式呢？

 

 

 

 

 

回到饭店，在房间里坐了一个下午，一个草案就急迅造成了。她给饭店设置了两扇门，一扇是一般

收餐费的门，一扇则是走公开消防通道的收费门。一般收餐费的与以前到餐馆吃饭没什么两样，吃

若干好多收若干好多钱。我不知道新开的传奇网站。但收费的那扇门里却做了一个弯挫折曲的走道

，两边墙上挂满了广告位。【行业传奇】她开了一家广告餐厅。她想：收费吃饭能大幅进步人气

，有人气就能吸收商家来做广告，赚取广告费，同时也能带动收费餐馆的生意业务支出。
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这个想司法她相当快活，传奇。人一旦有某种成型的想法之后，你知道最新迷失传奇网站。就很随

便急迅投入行径。韩月紧锣密鼓地准备了半个月之后，终于在9月份的一天凌晨，打出了“本店吃饭

收费”的牌子。

 

 

 

 

 

之前，新开传奇手游网站。她算过一笔账，假如服从收费餐限量提供的话，一份面的本钱是一元五

角左右，每天从她的“九曲广告回廊里”经过的人假如有二百个，那么最多每天多支出三四百元。

而且，你知道传奇游戏怎么玩。学习

 

传奇开服已经不赚钱了
传奇开服已经不赚钱了【行业传奇】她开了一家广告餐厅吃饭

 

她还请求，看看Info/View.Asp?id=549。每个就餐的宾客，必需在结账时背诵出三个广告能力免单

，这样的话，最新迷失传奇网站。广告的传播效应，不问可知。

 

 

 

 

 

在此之前，韩月收费拉了很多广告放在自己的广告位上。由于她的餐厅位置还算不错，相近又有几

家写字楼。对比一下餐厅。很快，她那里吃饭不要钱的音尘就传遍了那几幢写字楼和几个商场。有

来这里看新奇的，有来品味的，也有冲着不要钱的午餐去的，韩月的饭店，一下子火爆起来，一些

排队排不上的宾客，也不想再换位置，畅快就间接花钱用餐。传奇开服已经不赚钱了。新开手机传

世网站。

 

 

 

 

 

桌椅工装都成载体，广告餐厅初见成绩

 

 

 

 

 

收费依然半个月了，传奇开服已经不赚钱了。效果要比联想的好，但是暂时筹措来的几万元资金也

一天天地赔出来，终归一般用餐的人还是不多，她实在左右支绌。看来广告不能再收费了。于是
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，她又一家家跑去找那些依然收费登过广告的商家。事实上找迷失版本传奇网站。可只管韩月百般

劝说，他们就是不安排交费。结果，其实赚钱。广告位一块块空进来了，韩月滥觞心焦。

 

 

 

 

 

可没想到，没多久有局部商家滥觞自动找到她交费做广告，每块广告位每月几百到上千元不等。原

来，【行业传奇】她开了一家广告餐厅。这半个月来的广告终于收到了效果。有一家修饰藻饰品代

理商说，自从在韩月的餐厅收费做了广告之后，不少女孩子跑过去问他们这款修饰藻饰品，其实找

迷失版本传奇网站。乃至有几个对广告词倒背如流。

 

 

 

 

 

往后，陆接连续有更多的商家参与进来。终于收支均衡之后，有人滥觞劝韩月推广广告回廊的领域

，但是韩月却隔绝了这个倡导。原来，这个广告回廊应用了所租店面的和平通道和一局部楼梯空间

，服从消防管理部门的请求不能再进一步推广了。那么该如何在不增加广告位的前提下揭橥更多的

广告呢？

 

 

 

 

新开1.76精品传奇网
 

2008年头，韩月找到了河南那时一家领域角力计算大的LED外屏坐褥商，你看吃饭。请求协作。这

样就能在一个LED屏上播放多个广告，不用开荒新的广告位。几经商谈，对方同意赞同一块中型

LED屏，但条件是必需划出一局部涌现空间让厂商收费打出广告形式。韩月看着手里不多的资金

，只好咬咬牙许可了。

 

 

 

 

 

另外，她还对菜品实行了细分。面和份饭都服从广告词的难度、长度实行了等级分别。行业。背诵

三段角力计算长角力计算难的广告词之后，不光可能取得一份顶级茄汁面，听说吃饭。还可能取得

一份小菜的夸奖。同时，韩月也对LED显示屏上的广告实行了难易区分。有时，为了一顿收费的午

餐，很多人会把整个广告群看两到三遍，同时也记住了很多自己正本不感趣味的广告。看着新开迷

失传奇网站。韩月的这个做法，取得了那些商家的高度赞扬，她的广告支出慢慢多了起来。
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广告收益固然多了，看着新开1.76精品传奇网。但是仅仅一个LED屏远远不能知足广告需求。对此韩

月早就有自己的想法，餐厅既然是以广告为主题的餐厅，那么每一个微小的角落里，都应当表示广

告的效应。她忖量了好几天，传奇开服已经不赚钱了。终于想出了另外一些要领。例如供职员的工

装上，点菜的菜单上，乃至是盘子、碗以及桌面等等，都是很好的广告载体。听听吃饭。就这样

，韩月的餐厅逐突变成了广告的“天国”，同时还获得了不少商家赞同的餐厅用品。

 

 

 

 

 

愿意做成体验店，将对手变成盟友

 

 

 

 

 

随着着名度越来越高，韩月在收费餐厅的形式上也做了厘正。但与此同时，看着传奇开服已经不赚

钱了。餐厅的那一局部收费的业务，反而遭到了影响。这一块也算是餐厅的重要支出原因，日益下

滑的生意业务额让韩月觉得郁闷。2009年5月的一天，对于广告。一位宾客在韩月的创意餐厅用餐之

后，提出了一个请求，假如不在韩月这里投放广告，能不能实行其他方式的协作？

 

 

 

 

 

恰巧韩月正在为自己的收费菜品忧愁，两者一连合，她想了一个好想法，并提出了一个口号：看着

网页传奇变态版。你吃饭，他买单。其实道理也很简单，去吃收费餐的顾客，假如你是某种品牌的

花费者，那么只消你可能罗列出此品牌的三个广告形式，新开传奇网站合击。并持花费此品牌产品

的小票，可能收费吃等级不同的饭菜，一家。而韩月则依靠这些小票，与不同品牌的商家结算。

 

 

 

 

新开的传奇网站
 

这个想法，大大安慰了人们的花费希望。学会传奇。三个月的韶华，新开的传奇网站。韩月骑着单

车跑了数十个品牌商家。说起她的广告餐厅，大局部都觉得新奇有趣，有一局部当场就与她签定了

合同。不光如此，那个宾客的思绪也完全启发了韩月。除此之外，她又开收回了“菜品新尝”。就
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是以自己广告餐厅的表面，与很多家饭店联合，开了。只消是饭店一推出新的菜品，就可能放到她

这里收费品味。当然，收费的前提还是以广告为根基。

 

 

 

 

 

这一个点子，遭到了有些人的质疑。想想，自己就是以谋划饭店为主，把他人的菜品拿到自己的饭

店内里，不是砸自己的场子吗？但是韩月不这么想，她说：“我的餐厅自己就不是纯净以饭菜盈利

的，而是一家以广告为重要收益的餐厅。既然修饰藻饰品可能做广告，手机可能做广告，那么饭店

为什么不能做广告呢？我的饭店就是其他饭店的体验店。而且除了做广告之外，他们还可能收费给

我提供菜品，大大低沉了我的谋划本钱，何乐而不为？”

 

 

 

 

 

2010年9月，韩月收买了一家小广告公司，将饭店与之归并为一家公司，以保证能够合法谋划广告业

务。说真话，固然自己做广告餐厅做了这么久，接触的也都是与广告相关的业务，但是真做起广告

公司，她心里还是没有底。就在这时，一个同窗给她出谋划策，并报告她，做广告公司，并不比她

做餐厅庞杂若干好多，而且可能和广告餐厅相得益彰。

 

 

 

 

 

同窗的话事恶果真取得了考证。韩月通过将广告公司的专业水准与现有的饭店业务相连合，收益多

多，到2011年4月，她的财富便堆集到了100多万元。与此同时，她的广告主题餐厅也越做越顺遂。

谈起始末，韩月客气地说，其实她乐成唯有四个字：敢想，敢做。

 

 

 

 

 

原因：出卖与管理

 

 

 

 

 

传奇开服已经不赚钱了:【行业传奇】她开了一家广告餐厅，吃饭



 

开餐厅却不收顾客钱，这件事在平常人看来像是一场商业自杀，但创业者韩月却看到其合理的地方

。你吃饭，广告主付费，这家广告餐厅不仅没有倒闭，还在激烈的餐饮业另辟蹊径，赚了上百万的

利润。,2007年，如同许多创业者一样，郑州女孩韩月遭遇了自己人生的第一次创业失败，与同学一

起合作开的以面食为主的饭店由于资金问题面临停业。接下来的事情怎么做呢？韩月首先想到了给

饭店打广告。后来经询问同学她才发现，自己连广告费都掏不起。她开始抱怨那些媒体的广告费用

太高。同学长叹一口气说：“天下没有免费的午餐啊！你的餐厅如果免费，不用打广告也会人潮涌

动。”韩月苦笑了一下，突然，一个大胆的想法被同学的这句话启发了。餐厅免费，人潮涌动，这

不也是一种很好的宣传吗？自己的餐厅如果和广告结合起来，不是很好的模式呢？,回到饭店，在房

间里坐了一个下午，一个草案就迅速形成了。她给饭店设置了两扇门，一扇是正常收餐费的门，一

扇则是走地下消防通道的免费门。正常收餐费的与以前到餐馆吃饭没什么两样，吃多少收多少钱。

但免费的那扇门里却做了一个弯弯曲曲的走道，两边墙上挂满了广告位。她想：免费吃饭能大幅提

高人气，有人气就能吸引商家来做广告，赚取广告费，同时也能带动收费餐馆的营业收入。,这个想

法令她十分兴奋，人一旦有某种成型的想法之后，就很容易迅速投入行动。韩月紧锣密鼓地准备了

半个月之后，终于在9月份的一天清晨，打出了“本店吃饭免费”的牌子。,之前，她算过一笔账

，如果按照免费餐限量提供的话，一份面的成本是一元五角左右，每天从她的“九曲广告回廊里

”经过的人如果有二百个，那么最多每天多支出三四百元。而且，她还要求，每个就餐的客人，必

须在结账时背诵出三个广告才能免单，这样的话，广告的宣传效应，不言而喻。,在此之前，韩月免

费拉了很多广告放在自己的广告位上。由于她的餐厅位置还算不错，附近又有几家写字楼。很快

，她那里吃饭不要钱的消息就传遍了那几幢写字楼和几个商场。有来这里看新鲜的，有来品尝的

，也有冲着不要钱的午餐去的，韩月的饭店，一下子火爆起来，一些排队排不上的客人，也不想再

换地方，干脆就直接花钱用餐。,桌椅工装都成载体，广告餐厅初见成效,免费已经半个月了，效果要

比想象的好，但是临时筹措来的几万元资金也一天天地赔进去，毕竟正常用餐的人还是不多，她几

乎捉襟见肘。看来广告不能再免费了。于是，她又一家家跑去找那些已经免费登过广告的商家。可

尽管韩月百般劝说，他们就是不打算交费。结果，广告位一块块空出去了，韩月开始着急。,可没想

到，没多久有部分商家开始主动找到她交费做广告，每块广告位每月几百到上千元不等。原来，这

半个月来的广告终于收到了效果。有一家化妆品代理商说，自从在韩月的餐厅免费做了广告之后

，不少女孩子跑过来问他们这款化妆品，甚至有几个对广告词倒背如流。,此后，陆陆续续有更多的

商家参与进来。终于收支平衡之后，有人开始劝韩月扩大广告回廊的规模，但是韩月却拒绝了这个

建议。原来，这个广告回廊利用了所租店面的安全通道和一部分楼梯空间，按照消防管理部门的要

求不能再进一步扩大了。那么该如何在不增加广告位的前提下发布更多的广告呢？,2008年初，韩月

找到了河南当时一家规模比较大的LED外屏生产商，要求合作。这样就能在一个LED屏上播放多个

广告，不必开辟新的广告位。几经商谈，对方同意赞助一块中型LED屏，但条件是必须划出一部分

展示空间让厂商免费打出广告内容。韩月看着手里不多的资金，只好咬咬牙答应了。,另外，她还对

菜品进行了细分。面和份饭都按照广告词的难度、长度进行了等级划分。背诵三段比较长比较难的

广告词之后，不仅可以得到一份顶级茄汁面，还可以得到一份小菜的奖励。同时，韩月也对LED显

示屏上的广告进行了难易区分。有时，为了一顿免费的午餐，很多人会把整个广告群看两到三遍

，同时也记住了很多自己本来不感兴趣的广告。韩月的这个做法，得到了那些商家的高度赞赏，她

的广告收入渐渐多了起来。,广告收益虽然多了，但是仅仅一个LED屏远远不能满足广告需求。对此

韩月早就有自己的想法，餐厅既然是以广告为主题的餐厅，那么每一个细小的角落里，都应该体现

广告的效应。她思索了好几天，终于想出了另外一些方法。比如服务员的工装上，点菜的菜单上

，甚至是盘子、碗以及桌面等等，都是很好的广告载体。就这样，韩月的餐厅逐渐变成了广告的



“天堂”，同时还获得了不少商家赞助的餐厅用品。,甘心做成体验店，将对手变成盟友,随着知名度

越来越高，韩月在免费餐厅的花样上也做了改进。但与此同时，餐厅的那一部分收费的业务，反而

受到了影响。这一块也算是餐厅的主要收入来源，日益下滑的营业额让韩月觉得苦恼。2009年5月的

一天，一位客人在韩月的创意餐厅用餐之后，提出了一个要求，如果不在韩月这里投放广告，能不

能进行其他方式的合作？,恰巧韩月正在为自己的收费菜品发愁，两者一结合，她想了一个好主意

，并提出了一个口号：你吃饭，他买单。其实道理也很简单，去吃收费餐的顾客，如果你是某种品

牌的消费者，那么只要你可以列举出此品牌的三个广告内容，并持消费此品牌产品的小票，可以免

费吃等级不同的饭菜，而韩月则凭借这些小票，与不同品牌的商家结算。,这个想法，大大刺激了人

们的消费欲望。三个月的时间，韩月骑着单车跑了数十个品牌商家。说起她的广告餐厅，大部分都

觉得新鲜有趣，有一部分当场就与她签订了合同。不仅如此，那个客人的思路也彻底启发了韩月。

除此之外，她又开发出了“菜品新尝”。就是以自己广告餐厅的名义，与很多家饭店联合，只要是

饭店一推出新的菜品，就可以放到她这里免费品尝。当然，免费的前提还是以广告为基础。,这一个

点子，遭到了有些人的质疑。想想，本身就是以经营饭店为主，把别人的菜品拿到自己的饭店里面

，不是砸自己的场子吗？但是韩月不这么想，她说：“我的餐厅本身就不是单纯以饭菜盈利的，而

是一家以广告为主要收益的餐厅。既然化妆品可以做广告，手机可以做广告，那么饭店为什么不能

做广告呢？我的饭店就是其他饭店的体验店。而且除了做广告之外，他们还可以免费给我提供菜品

，大大降低了我的经营成本，何乐而不为？”,2010年9月，韩月收购了一家小广告公司，将饭店与之

合并为一家公司，以保证能够合法经营广告业务。说实话，虽然自己做广告餐厅做了这么久，接触

的也都是与广告有关的业务，但是真做起广告公司，她心里还是没有底。就在这时，一个同学给她

出谋划策，并告诉她，做广告公司，并不比她做餐厅复杂多少，而且可以和广告餐厅相得益彰。,同

学的话事后果然得到了验证。韩月通过将广告公司的专业水准与现有的饭店业务相结合，收益多多

，到2011年4月，她的财富便积累到了100多万元。与此同时，她的广告主题餐厅也越做越顺利。谈

起经历，韩月谦虚地说，其实她成功只有四个字：敢想，敢做。,来源：销售与管理一个同学给她出

谋划策，免费的前提还是以广告为基础；都是很好的广告载体，到2011年4月，在此之前：桌椅工装

都成载体，来源：销售与管理？说实话⋯韩月紧锣密鼓地准备了半个月之后：你的餐厅如果免费

！一扇则是走地下消防通道的免费门；有来品尝的。只要是饭店一推出新的菜品。要求合作。并提

出了一个口号：你吃饭，由于她的餐厅位置还算不错！与不同品牌的商家结算！同时还获得了不少

商家赞助的餐厅用品。将对手变成盟友？她算过一笔账，干脆就直接花钱用餐，人潮涌动，还可以

得到一份小菜的奖励，做广告公司⋯有一家化妆品代理商说。不言而喻。同学长叹一口气说：“天

下没有免费的午餐啊，不少女孩子跑过来问他们这款化妆品。她的广告收入渐渐多了起来。反而受

到了影响？恰巧韩月正在为自己的收费菜品发愁！韩月首先想到了给饭店打广告，韩月的这个做法

。餐厅的那一部分收费的业务，她的财富便积累到了100多万元。不仅如此；韩月免费拉了很多广告

放在自己的广告位上。并不比她做餐厅复杂多少？而且可以和广告餐厅相得益彰。把别人的菜品拿

到自己的饭店里面！面和份饭都按照广告词的难度、长度进行了等级划分。这个想法。去吃收费餐

的顾客。如果你是某种品牌的消费者，韩月开始着急。这样就能在一个LED屏上播放多个广告，韩

月找到了河南当时一家规模比较大的LED外屏生产商？就在这时，不是砸自己的场子吗，也有冲着

不要钱的午餐去的。但创业者韩月却看到其合理的地方，餐厅免费。对此韩月早就有自己的想法

；没多久有部分商家开始主动找到她交费做广告。

 

郑州女孩韩月遭遇了自己人生的第一次创业失败。这样的话。对方同意赞助一块中型LED屏。大大

降低了我的经营成本。大大刺激了人们的消费欲望。其实道理也很简单；但是韩月却拒绝了这个建

议，2008年初。那么该如何在不增加广告位的前提下发布更多的广告呢，一位客人在韩月的创意餐



厅用餐之后，韩月骑着单车跑了数十个品牌商家，同时也记住了很多自己本来不感兴趣的广告。很

多人会把整个广告群看两到三遍。甘心做成体验店。在房间里坐了一个下午，她的广告主题餐厅也

越做越顺利：而是一家以广告为主要收益的餐厅。每天从她的“九曲广告回廊里”经过的人如果有

二百个，一些排队排不上的客人⋯一个草案就迅速形成了，附近又有几家写字楼⋯终于收支平衡之

后：遭到了有些人的质疑。广告位一块块空出去了，广告主付费，同时也能带动收费餐馆的营业收

入！说起她的广告餐厅！她还对菜品进行了细分。

 

2007年。那么只要你可以列举出此品牌的三个广告内容；那么饭店为什么不能做广告呢。比如服务

员的工装上？与此同时，但是真做起广告公司⋯大部分都觉得新鲜有趣。韩月谦虚地说？他们就是

不打算交费！终于想出了另外一些方法。这件事在平常人看来像是一场商业自杀，两边墙上挂满了

广告位，而且除了做广告之外，这半个月来的广告终于收到了效果！韩月通过将广告公司的专业水

准与现有的饭店业务相结合，背诵三段比较长比较难的广告词之后。韩月看着手里不多的资金。就

是以自己广告餐厅的名义，甚至是盘子、碗以及桌面等等。不仅可以得到一份顶级茄汁面。接下来

的事情怎么做呢！这一块也算是餐厅的主要收入来源⋯她还要求，韩月也对LED显示屏上的广告进

行了难易区分？正常收餐费的与以前到餐馆吃饭没什么两样。都应该体现广告的效应，并告诉她

，还在激烈的餐饮业另辟蹊径，每个就餐的客人，其实她成功只有四个字：敢想，这个广告回廊利

用了所租店面的安全通道和一部分楼梯空间？甚至有几个对广告词倒背如流。

 

手机可以做广告⋯2009年5月的一天，2010年9月，可没想到，她心里还是没有底。韩月的饭店；后

来经询问同学她才发现：就这样。韩月收购了一家小广告公司，何乐而不为。她开始抱怨那些媒体

的广告费用太高？日益下滑的营业额让韩月觉得苦恼。她那里吃饭不要钱的消息就传遍了那几幢写

字楼和几个商场。但免费的那扇门里却做了一个弯弯曲曲的走道。我的饭店就是其他饭店的体验店

，按照消防管理部门的要求不能再进一步扩大了，人一旦有某种成型的想法之后。她想：免费吃饭

能大幅提高人气，但是韩月不这么想，不是很好的模式呢，可尽管韩月百般劝说，也不想再换地方

。吃多少收多少钱：韩月的餐厅逐渐变成了广告的“天堂”？一下子火爆起来。既然化妆品可以做

广告：赚取广告费⋯每块广告位每月几百到上千元不等，有人气就能吸引商家来做广告？除此之外

。自从在韩月的餐厅免费做了广告之后；两者一结合，自己连广告费都掏不起；虽然自己做广告餐

厅做了这么久，打出了“本店吃饭免费”的牌子，效果要比想象的好。将饭店与之合并为一家公司

。回到饭店，这不也是一种很好的宣传吗，你吃饭，她又开发出了“菜品新尝”，餐厅既然是以广

告为主题的餐厅，但与此同时。有一部分当场就与她签订了合同。毕竟正常用餐的人还是不多。能

不能进行其他方式的合作。必须在结账时背诵出三个广告才能免单。有人开始劝韩月扩大广告回廊

的规模，几经商谈：陆陆续续有更多的商家参与进来。

 

她说：“我的餐厅本身就不是单纯以饭菜盈利的，并持消费此品牌产品的小票！可以免费吃等级不

同的饭菜。这个想法令她十分兴奋？那么最多每天多支出三四百元。广告收益虽然多了。谈起经历

，不用打广告也会人潮涌动。点菜的菜单上，以保证能够合法经营广告业务。接触的也都是与广告

有关的业务。这家广告餐厅不仅没有倒闭。但是仅仅一个LED屏远远不能满足广告需求。一个大胆

的想法被同学的这句话启发了⋯而韩月则凭借这些小票：如果按照免费餐限量提供的话！与很多家

饭店联合！如果不在韩月这里投放广告！同学的话事后果然得到了验证。赚了上百万的利润。本身

就是以经营饭店为主，开餐厅却不收顾客钱：自己的餐厅如果和广告结合起来，但是临时筹措来的

几万元资金也一天天地赔进去。她想了一个好主意。广告的宣传效应，三个月的时间？就很容易迅

速投入行动。为了一顿免费的午餐，提出了一个要求：一扇是正常收餐费的门，她思索了好几天



⋯不必开辟新的广告位，只好咬咬牙答应了⋯随着知名度越来越高。那么每一个细小的角落里。如

同许多创业者一样！”韩月苦笑了一下，看来广告不能再免费了。韩月在免费餐厅的花样上也做了

改进。就可以放到她这里免费品尝，广告餐厅初见成效，这一个点子。一份面的成本是一元五角左

右。免费已经半个月了。她给饭店设置了两扇门。她几乎捉襟见肘：她又一家家跑去找那些已经免

费登过广告的商家，与同学一起合作开的以面食为主的饭店由于资金问题面临停业：他买单。得到

了那些商家的高度赞赏，有来这里看新鲜的，那个客人的思路也彻底启发了韩月。

 

收益多多。终于在9月份的一天清晨。但条件是必须划出一部分展示空间让厂商免费打出广告内容

，他们还可以免费给我提供菜品，

 


